
Coupon à retourner avant le 10 novembre par courrier 
ou par mail : evenements@puy-de-dome.cci.fr

M. ou Mme :

Fonction :

Entreprise :

Adresse : 

Tél. :			    

E-mail :

Sera accompagné(e) de :
Entreprise :
Adresse :

À la conférence-débat organisée
Mardi 14 novembre 2017 à 17h30
CCI Puy-de-Dôme
148, boulevard Lavoisier
63000 Clermont-Ferrand

FONCTION ACTUELLE

TAILLE DE L’ENTREPRISE

Chef d’entreprise (SA-SARL-SAS)
Cadre / Cadre Sup. / Direction Générale
Réseau d’accompagnement
Expert, conseil & consultant

Moins de 9 salariés
De 10 à 49 salariés
De 50 à 99 salariés
Plus de 100 salariés

Souhaite recevoir le compte-rendu des débats 
à paraître dans R&T magazine à l’adresse suivante :

Le tour de France de la transmission
fait étape À CLERMONT-FERRAND
 Mardi 14 novembre 2017 à 17h30 

Claude Barbin, Président de la CCI Puy-de-Dôme,
Marc Chamorel, Directeur de la rédaction de Reprendre & Transmettre magazine

ont le plaisir de vous convier à une conférence-débat sur le thème :

17h30 : Accueil des participants
17h40 : mot d’accueil de Monsieur Claude Barbin, 	
	 Président de la CCI Puy-de-Dôme
17h45 : �Conférence-débat animée  

par Marc Chamorel
19h30 : Cocktail

Réponse souhaitée avant le 10 novembre prochain 
en retournant la fiche d’inscription jointe par courrier 
ou par mail : 
evenements@puy-de-dome.cci.fr

Pour toute information :  

Julie Cardoso
tél. : 04 73 43 43 68 

Les secrets d’une 
CHRONOLOGIE 
bien maîtrisée

LES EXPERTS PRÉSENTS À LA TRIBUNE

Quand : Mardi 14 novembre 2017 à 17h30
Où : CCI PUY-DE-DÔME
     	 148, boulevard Lavoisier • 63000 Clermont-Ferrand

Timing : 

GESTION DES DÉLAIS : SE FAIRE DU TEMPS UN ALLIÉ !
Réussir la cession de son entreprise, c’est d’abord savoir vendre au bon moment. 
Et c’est ensuite s’accommoder d’une chronologie implacable qui s’enclenche non pas 
quelques mois mais plusieurs années avant la cession effective. 
Réussir la reprise d’une entreprise, c’est savoir se montrer vigilant à toutes les étapes 
de la négociation et ajuster son prix jusqu’au dernier moment pour tenir compte d’une 
réalité mouvante. 
Animée par le directeur de la rédaction de Reprendre & Transmettre magazine 
et nourrie des conseils de professionnels de la transmission et du conseil patrimonial, 
cette conférence détaille de façon vivante et pédagogique la feuille de route du cédant 
avant la cession et celle du repreneur pendant la négociation. 

VENDRE AU « BON MOMENT » 
— Le 1er rôle du conseil
— Lisibilité sur les résultats passés et visibilité sur le carnet de commandes
— Les multiples qui ont cours en 2017
 
LES ARBITRAGES PRÉALABLES À LA CESSION
— Le sort à réserver à son immobilier d’entreprise
— La donation à ses enfants
— La préparation à la retraite
— L’obligation d’information de ses salariés

LES POINTS DE VIGILANCE PENDANT LA PÉRIODE DE NÉGOCIATION :  
— Les risques d’une négociation qui tire en longueur
— Les ajustements de prix postérieurs à la lettre d’intention 
— Clause d’exclusivité, GAP, complément de prix, crédit vendeur : comment les borner ?
— Transition avec le repreneur : partir vite ou accepter un accompagnement long ?

DOMINIQUE ADENOT
Labonne & Associés Avocats 

XOOXOXOXOXOXOXOXOX
xxxoxoxoxoxoxooxxo

SOPHIE KIEFFER
Eurallia Finance  

DENIS BAUBET
Cabinet Baubet 

CONFÉRENCE-DÉBAT 
ANIMÉE PAR MARC CHAMOREL, 
Directeur de la rédaction 
de Reprendre & Transmettre magazine 
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L’ART DE S’ACCOMMODER 
DU TEMPS ET DU TEMPO....  
Le tour de France de la Transmission d’entreprise est une manifestation
itinérante destinée à familiariser dirigeants de TPE-PME-ETI et repreneurs
avec les enjeux et le mode opératoire d’une transmission réussie. 

CENTRÉE SUR LA CHONOLOGIE D’UNE NÉGOCIATION RÉUSSIE, 
CETTE CONFÉRENCE REVIENDRA PRINCIPALEMENT SUR LES 
FEUILLES DE ROUTE IDÉALES DU CÉDANT ET DU REPRENEUR. 

 PARTENAIRES ORGANISATEURS :   

 PARTENAIRES EXPERTS : 

CO-ORGANISÉE PAR LE MAGAZINE REPRENDRE & TRANSMETTRE, 
LA MANIFESTATION EST SOUTENUE PAR LES PARTENAIRES SUIVANTS : Réussir le rachat 

d’une entreprise en 2016

 AVEC LE SOUTIEN DE :  

Le tour de France de la transmission fait étape à Clermont-Ferrand   

 INVITATION

MARDI 14 NOVEMBRE 2017 À 17H30
CCI Puy-de-Dôme
MARDI 14 NOVEMBRE 2017 À 17H30
CCI Puy-de-Dôme

Optimiser la cession/reprise d’une entreprise
 .LES SECRETS. 

.D’UNE CHRONOLOGIE.
.BIEN MAÎTRISÉE.


